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Stand van zaken
Nederland: Voornamelijk Beter Leven varkens worden niet gecastreerd. De markt voor beren is stabiel. Er is voorlopig geen uitzicht op verdere doorgroei, tenzij de markt in Duitsland in 2021 gaat veranderen als gevolg van de verplichte invoering van verdoofd castreren met Isofluraan. Gegeven het moeizame verloop van het Duitse project met 100.000 gevaccineerde beren wordt geen verschuiving van beren naar immuno gevaccineerde varkens verwacht. In de meeste andere landen in Europa is de situatie ook stabiel. Wel wordt op termijn in 2021-2022 in Frankrijk een verder doorgroei richting beren verwacht. 

Doel: is zoeken naar meer internationale marktacceptatie om zodoende de markt voor beren te vergroten.  En daarmee de pijnlijke ingreep bij beerbiggen te voorkomen. 

Vraagpunten:
1. (Inter)nationale marktacceptatie
A. Detectie.
a. Systematiek van de menselijke neus
b. Er zijn toch nog af en toe klachten
c. Wat gaan we daaraan doen?
i. Systematiek tegen het licht houden?
ii. Borging bekijken
iii. Toch kijken naar een technische oplossing?
B. Vlees/vetkwaliteit en gezondheid van de dieren
a. Gaan we de uitbetalingssystematiek aanpassen?
b. Nieuwe productspecificaties?
c. Dierenwelzijn: hoe zwaar mogen beren worden in het kader van dierenwelzijn? 
d. Moeten we iets anders met berengedrag?
e. Magere zeugen geven meer gezondheidsproblemen in de houderij…
C. De internationale lobby – castratie op de internationale kaart
Waar moeten we ons op richten?
Politiek?
Marktpartijen?
D. Zijn er nog open vlekken in kennis/onderzoek? Het probleem zit waarschijnlijk meer in effectieve kennisverspreiding van best practices. Het onderwerp in Europa op de kaart houden.. Acties daartoe???
a. Detectie
b. HNS verfijnen, borging versterken?
c. Optimaliseren methoden van CO2-verdoving
Nadat bovengenoemde punten besproken zijn, kan in een vervolgstap de rol van de betrokken partijen aan de orde komen, evenals de inbreng van de partners van beren op de weg. 



